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Ne tik verslas bet ir lyderyste

Arba ,Kita mano pusée” -
kad sekéjams netapty
nupbodu.
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® Efdpas, kai Lsate ne tik verslas,

nebUtinai blogefis, bet jau_tikrai
lyderis. Tas, paskUi kurj eina kiti,
galintis jkvepti, motyvuoti ir savo
pavyzdziu bitituo; paskui kurj seka ne
tik del prekes arpaslaugos. Nors

skamba jau panasiai j influencerj, bet . o0 . _
nebitinai turitetjuo tapti. dalinkites apie fai kas

' Jums svarbu, neisduodant
I, - iy i
pone’ PSP _ savo vertybiy ir

e \¢
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Tiesiog bukite savimi ir

(o] . . .

e svarbiausia — suderinant
su savo verslu ir prekiniu
zenklu.

LEADERSHIP

Siame etape svarbiausi dalykai:

Dar labiau pazinti savo auditorijg. Pazinti jq giliau, identifikuoti pomegius,

pasirinkamus ir vertybes. Ir jei viskq teisingai iki Sios darete, turétumeéte pastebéti,

kad JUsy auditorija nejtiketinai panasi j Jus. Zinoma, jei tik pakankamai pazjstate

save ir moke|ote tai perteikti iki Siol.

2. Tarsi auditorijos, sekejy akimis pamatyti save ir tai, kaip |ie Jus mato. Gauti atgalinj

ry$j ir labai tiksliai identifikuoti, kur ir kiek galite pasitempti, kg privalote keisti, ar
tobulinti;

3. Dziazuoti. Nustoti galvoti, kaip reikia, ar teisingai pasakiau, kg pagalvos kiti ir

pagaliau pradeti jaustis lyderiu. Kitaip tariant — iSmokti prisiimti lyderyste ir tame
pajusti malonumaq. Pastebeti, kaip kitiems svarbu JUsy nuomoné ir jausti atsakomybe
uz tai. Tiesiog atleisti Siek tiek vadeles viskg daryti tobulai ir boti savimi.



Jei iki Sio laiko viskg darete
teisingai ir sqziningai — pusé
mety jau tas laikas, kai
paprastai ,pramusa” ir
verslo augimas sogialiniy
tinkly pagalba jgauna

~_pagreitj. Nebutinai labai
dideliu sekéjy skai&iumi, bet
visada stipriai iSaugusiu
- uzsakymy skaiciumi. -

Bet mes juk ir susirinkome auginti verslqg, ar ne?



POSTY PLANAS

Kas as esu, kai neesu ,verslas”. Postas apie save, kaip apie mamg,
tetj, gamtos saugotojq, o gal gyviny mylétojq. Galbit kovotojg uz
gyviny teises, arba slaptqg psichologijos studentg. Esmé tame, kad jei
visus Sivuos ménesius sekéjai Jus mateé, kaip savo verslo atstovg, dabar
parodykite ir kitg savo puse. Nenorite rodyti Seimos, asmeninio
gyvenimo? Viskas ok - pasakokite apie jsitikinimus, apie tai, kuo
domités, kai nesate verslas. Tinka bet kas: sgmoningumas, tvarumas,
mada, psichologija, augaly auginimas... Tik démesio! Tai turi
nepriestarauti Jusy iki tol deklaruotoms vertybéms, nes pagal jas juk
rinksi JOsy auditorija visus fuos ménesius. Tarkime: jei iki tol
deklaravote, kad vertinate ramybe, sgmoningumg, jogg - dabar
nelabai gerai bus, jei paaiskés, kad visgi esate vakaréliy lidtas,
savaitgaliais siaubiantis naktinius klubus.
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Koks $ig savaite pamatytas dalykas/jvykis, naujiena man sukélé
pasipiktinimg. Tai gali biti tiek astri tema, iSgirsta per TV, tiek
gatvéje pamatytas jvykis, kai paaugliai naudoja patycias, tiek
vieSajame transporte pastebétas nemandagus elgesys. Tinka bet kas
ir bet kur. Zinau, kad dabar sunku prisiminti, bet nei kiek neabejoju,
kad sventy tarp misy néra ir tikrai kazkas sukéle, jei ne
pasipiktinimq, tai bent nuostabq. Sio posto tikslas taip pat atkreipti
démesj j visuomenés problemas ir per jas atskleisti dar labiau savo

vertybes, bei save kaip asmen;.
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Jei reikéty isskirti vieng savo savybe, kuri labiausiai padéjo gyvenime ir versle -
kas tai boty? Pagalvokite gerai- $is postas turi dvigubg naudg. Zinoma, kad padéti
Josy auditorijai geriau Jus paiinti, taéiau kartu ir Jums paéiam labiau pazinti save.
Juk dainiausiai net nesusimgstote, kodél esate ¢ia, kur esate ir tikrai ne bet kas
gali nueiti tokj kelig. Kokia Jusy savybé buvo lemianti sékme, padedanti nepalditi,
arba kaip tik jvertinti savo klaidas ir i$ ju pasimokyti. Pagalvokite gerai, tik
nebandykite sukéiauti: sekéjai jau tikrai nemenkai Jus paijsta, todél bukite
nuosirdus ir Sis postas jau bus taps tarsi durys j sekantj lygj, kai sekéjai pasitiki ne
tik verslu, bet jiems imponuoja asmenybé, paskui kurig galima eiti bet kur.

Papasakokite jaudinanéiq istorijg i$ savo susitikimo/susidirimo su klientu.
Zinoma, tiems kurie veda mokymus, konsultacijas ir turi gyvq rysj (nesvarbu,
jei jis ir online) su auditorija, tokiy istorijy dainiausiai nereikia ilgai galvoti.
Tikrai atsiras iki graudumo graii istorija, kaip pakeitéte kazkam gyvenimg.
Tacdiau kg daryti tiems, kurie pardavinéja per eshop savo prekes ir dazniausiai
nesulaukia tiek daug atgalinio rysio, kad sugraudinty juo savo sekeéjus? Jei
turite bent kelias dékingumo Zinutes nuo konkreéiy pirkéjy - susisiekit su jais,
arba tuo, kuris Jums atrodo jauéiasi labiausiai dékingas. Nepatikésite kokia
stipri dekingumo galia. DazZniausiai paprasytas Soks Zmogus pasidalins savo
istorija ir grei¢iausiai ne tik su Jumis asmeniskai, bet tai padarys viesai. Jei
visgi neturite net ir tokio — pats laikas kazkg padovanoti pirkéjams, kartu su
visakymu. Kqg nors, kas vis tiek iSprovokuos tg dékingumag ir norg apie tai
dalintis.

Koks reikSmingiausias jvykis per pastargjj pusmetj turéjo jtakos Jisy
verslui. Cia bus daug vietos improvizacijai, nes galima rasyti tiek apie

teigiamas, tiek apie neigiamas puses. O jvykiai taip pat gali biti tiek
asmeniniai, tiek makroekonominiai. Bet todél ir labai smagu, nes
kiekvieno parasytas postas bus labai unikalus ir visiSkai neprimins
kity patiréiy.




Su kokiomis apkalbomis, konkurenty pavydu ir pan. kartais tenka susidurti savo versle.
Taip, postas ne i$ maloniyjy, bet mes juk ir nesiekiame bdti tik saldus ir pukuoti. Kartais
reikia pasakyti tiesq: ,taip, sulaukiv Smeizimo”, ,taip, kartq buvo neigiamy komentary
ataka ,rekvizitai.lt” Facebook grupése, , taip, mano nuplagijavo” ir pan. Nieko
visiSkai neprisimenate? Na, jei niekas neapkalba, vadinasi esate nepastebimas.
Juokauju. Manau reikty tik geriau paanalizuoti ir prisiminti - bent jau neigiamy
komentary po savo postais tikrai esate gave. .
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Kg man reiskia palaikymas/partnerysté veikloje? Net jei ir neturite tiesioginio
partnerio, kuris bty investaves j JUsy verslg, taip ne tiesioginiais tikrai yra Jusy
draugai, Seimos nariai, ar bet kas, kas Jus palaiké Zodziu, patarimu, galbut suteike
paskolqg, ar dave naudotis kitu turtu. Padékokite Siems Zmonéms, arba vienam
Zmogui viesai. Tai bus labai grazus gestas, parodysiantis, kad esate vertinantis ir
mokantis jausti dékingumg. Verslo atstovui tai labai daug reiskia - sekéjai tampa
pirkéjais tada, kai patiki asmenybés tikrumu ir nuosSirdumu.

Kg patartuméte Siandien norintiems pradéti tokj pat verslg, kaip Josy,
svajojantiems uisiimti tokia pacia veikla? IS vienos pusés gali atrodyti
toks postas rizikingas, nes tarsi patys skatinate konkurencijq, bet
Ziorékite j tai plaéiau: pirma, JUs jau galite boti lyderiai savo veikloje
ir mokyti, skatinti tuos, kurie dar tik pradeda (tuo paéiu jvertinkite
galimybes - gal jau galite uzdirbti i$ to, jog konsultuojate kitus
pradedanéivosius?). O antra, parodydami, kad nebijote
konkurencijos jsitvirtinsite, kaip rinkos lyderis savo sekéjy galvoje: jau
ne smulki Zuvelé minioje, o tas, paskui kurj eina kiti. Zinoma, kad
tokia pozicija sukuria saugumo, patikimumo jvaizdj ir skatina sekéjus
rinktis JOsy prekes ar paslaugas.




TRUMPUY VIDEO (REELS)
PLANAS

paslaugy/prekiy kainas. Gali biti keli personazai, kur vienam atrodo
per brangu, kitas kaip tik stebisi, kodél taip pigu. Tikslas yra parodyti,
kad svarbiausia yra verté, nes kaing kiekvienas supranta pagal savo
kriterijus. Jei tinkamai pavaizduosite ir atskleisite verte, tie, kurie
tapatinosi su ,per brangu” pozicija supras, jog éia gauna daug
daugiau nei kitur. O tie, kurie save sutapatino su ,labai pigu” turéty
susimgstyti, kad ne visada butina permokéti prabangiems prekiniams
Zienklams ir svarbiausia yra kokybé.

Keliy Zingsniy atmintineé, padésianti situacijoje, kuri turety atvesti iki pirkimo -
t.y. Jusy prekés/paslaugos jsigijimo. Formulé paprasta: pirmas sakinys -
problemos iskélimas. Sekantys Zingsniai - spendimai, kurie visibaigia pirkimu.
Stai keli pavyzdiiai:

A.Niekaip nepavysta kovoti su plauky slinkimu? Stai keli patarimai, padésiantys
iSspresti Sig problemgq: 1. Galvos masazas, 2. Dziovinimas tik $altu véjeliu, 3.
Visaverté mitybq, 4. Zinom Jisy gaminama ar parduodama priemoné.

B.Artéja jubiliejus ir varo j neviltj bidys svecéiy, kuriy net nejsivaizduojate kur
sutalpinti? 1. Pasidarote sveéiy sqgrasq. 2. ISbraukiate tuos, su kuriais nebendravote
du paskutinius metus. 3. UZzsakote kokybiskq ir nebrangy viesbutj (Zinoma Jusy)
Sventes vietai ir sveéiy nakvynei.

Svarbiausia suprasti esmine taisykle - Zingsniai turi biti tokie, kad pradzioje

juos skaitant atrodyty, jog visk galima padaryti tik savo jégomis ir nemokamai,
o pardavimas atsirasty paskutiniame etape ir bty prarytas, kaip jaukas.
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Galite Siek tiek pasmaikstauti parodijuodami, kaip klientai gali netinkamai
elgdamiesi su Jusy preke/paslauga prarasti esmine jos funkcija ir naudg. Tai taip
pat gali boti sureZisuotas filmukas su keliais personazais. O jei jau esate labai
rimtas verslas - tiesiog iSvardintos tokios situacijos.

AJsigijo i$ JUsy veido kauke, taéiau jq uzsideda ant nesvarios, odos. Arba po to
nenaudoja tinkamy priemoniy;

B.Suzinoje apie praktikas, padedancias nusiraminti naudoja jas ne patys, o dalina
patarimus visiems aplinkiniams, galvodami, kad jiems labiau reikia;

C.Po atlikto permanentinio makiazo kasosi ir kitaip pazeidzia tg vietq, nesilaiko
rekomendaciijy.

Siek tiek pasléptas $io video tikslas - lyg ir atsakyti j klausimg, kodél visgi
atsiranda netinkamy komentary. Tokiu bidu duosite suprasti, kad dainu atveju
rekomendacijy nesilaikymas, nemokéjimas tinkamai naudotis preke/paslauga ir
yra tikroji priezastis, dél kurios ji neatliko savo funkcijos, arba atliko ne tobulai.

Nufilmuokite procesgq, kaip preké/ paslauga keliauja pas pirkéjq ir kokiq
emocijg jam suteikia, Siam Reel taip pat geriausia naudoti kelis personazus.

A.Pakuojate preke, dekoruojate pakuodami, siunciate per kurjerj. Pirkéjas ateina
atsiimti, iSsipakuoja ir patiria maloniq staigmenq. Galima filmuoti ir toliau — kaip jis
meégaujasi preke, kokioje situacijoje g naudoja ir pan.

B.Jei tai paslauga, galite sulétintai arba sugreitintai su tinkama muzika fone

suvaidinti konsultacijg. Svarbiausia parodyti skirtingas emocijas, veido israiskas

pries ir po konsultacijos.

C.Jei tai paslauga, kurig galima pavaizduoti ne tik pokalbiu — dar geriau:

parodykite, kaip ruosiate kambarj sveéiams, iSpurenate patalyne, pamerkiate
kambaryje géliy. Cia i$ viso galima sukurti jaukumo idile, kuriai neatsispirs sekéjai. g




Sviesioji ir tamsioji Jusy pusés. Galima rodyti save kaip asmenybeg, viena
apsirengusi juodai, kita baltai su atitinkama nuotaika ir emocijomis. Su
atitinkamu tekstu, muzika, kaip jos abi kartais nesutaria, tac¢iau Jus esate jos
. abi ir mokate tai suderinti. Galima daryti ir su verslu: Sviesioji ir tamsioji verslo
' pusés, parodant kaip atrodo i$ $alies arba Jums patiems gerosiomis dienomis.
Ir kita puseé - kokie tie uzkulisiai, kai ne viskas einasi tobulai, ne taip
tvarkinga, arba ne viskqg spéjate. Puikus reel, parodantis gyvenimo realybe ir
tai, jog nesate visada tik sureZisuotai tobulas, bet ir mokantis pasijuokti ir
saves, bei priimti save visokj.

Pakalbékite apie tai, kaip Jisy preké/paslauga keiéia gyvenimus, pasaulj,
emocijas. Svarbiausia nepradékite kalbéti nuo jZangos, o is karto eikite prie
kontraversisko sakinio su problematika.

Pvz.:

A Kaip per 3 dienas galima pakeisti lauky bukle.

B.Kodel kartais geriau sprendimqg priimti ryte. Ir Zinoma tik gerai iSsimiegojus
ant... (priklausomai nuo to, kg parduodate viesbuéio rezervacijq, ar prabangiqg

patalyne...
C.Kada jau laikas pasakyti ,stop” nekené¢iamam darbui ir imtis savo verslo.

(Ideali pradzia tinklinio marketingo atstovams.
»
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Parodykite situacijq, kurioje sekéjas i$ karto atpazins save: tai gali
boti tiek suvaidinta scenaq, tiek iskirptas fragmentas i$ populiaraus
filmo ar filmuko. Svarbiausia, kad Zmogus i$ karto susitapatinty su ta
emocija, ar istartu sakiniu, pvz. ,“Pagalbos prasymas nereiskia kad
pasiduodi. Tai reiskia, kad tu atsisakai pasiduoti”, "Geriausias
dalykas senatvéje yra tas, kad tu nebeturi ko prarasti”, "Jeigu tu dirbi
tam, kad iSgyventum, tai kodél Zudai save dirbdamas?". ISduosiu
paslaptj — Facebooke net yra speciali grupé ,, Geriausios citatos i$
kino filmy.” Jums tereikia rasti tinkamg, kuri atspindéty galimg sekéjy
emocijq, arba lydéty link Jusy prekés/ paslaugos ir sudarus jg
Youtube bei pasidarius trumpg iskarpq pratesti Reel jau su savo
iSvadomis. Atrodo sudétinga? Bet mes jau dirbame 6 ménesius - pats
laikas didZiajam Svolivi.

»~Per Sias 30 sekundziy suZinosite tai, kas pakeis Jisy gyvenimg.”
Tokia pradzia skamba pompastiskai? Na gerai, tada ne gyvenimg,
bet - veido odos bikle, atostogas, miego kokybe ar santykius su
partneriu. Svarbiausia Siame video - paiaras tai padaryti per 30
sekundziy, nes Siais laikais kartais laikas tampa stipriausia
motyvacija. Tai yra laiko taupymas. Ir dazu atveju, net jei Zmogaus
tuo momentu nekamuoja Jisy minima problema, jam pasirodo tos 30
sekundziy pakankamai mazas laiko tarpas ir jis yra linkes jj paaukoti
Jums vien tam, kad jsitikinty, kaip tai padarysite, per tokj trumpg
laikg. Taip, ¢ia galite paimti ir per smalsumo psichologinj stimulg.
Svarbiausia dalis - dabar is tiesy sugalvokite kq pasakyti telpant j
Sivos laiko rémus, kad visa tai bioty jdomu ir veiksminga. Geriausia
vardinti punktais ir labai konkreéiai nedaugiaZodziaujant padaryti
pardavimg.




STORIES PLANAS

S1.

Uzduokite sekéjams klausimg, kokios informacijos jie daugiau noréty

Jusy Instagram/Facebook paskyroje. Tegul paraso atviru atsakymu,
neduokite jokiy.

S2.

Kaip jsivaizdavote savo verslg ir kokia yra realybeé. Galima
pavaizduoti juokingais paveiksléliais, arba video, nebitinai savo.
Svarbiausia parodyti, jog tai irgi darbas, o ne tik pinigy rinkimas.

S3.

Sventés, kurias Jus $vendiate. Arba priesingai - kuriy ne$venéiate ir
kodel. ISsakykite savo pozicijq ir tuo paciu paklauskite sekejy, kaip
daro jie?

S4.

Kas Jums svarbiausia santykivose? Galima pakalbéti apie santykius su
vaikais, antra puse. Arba jei norite maziau atvirauti — apie santykius su
savo auditorija, sekejais, klientais.

SS.

Mano didZiausia baimé. Baimé is principo néra baisiai geras dalykas,

bet savo storyje taip pat galite pakreipti sau palankia linkme: baimeé
suklysti rodys Jusy atidumg detalems ir pan.




S6.

Keli ekspertiniai patarimai Jusy verslo tema. Net jei esate tas, kuris
nuomoja bistq, ar kambarius - galite drgsiai kalbéti apie

aptarnavimq ir etiketq. Visiems kitiems bus dar lengviau rasti tinkamy
ekspertiniy patarimy, susijusiy su preke/paslauga.

S7.

Paklauskite sekejy, kg jie rekomenduoty Jums pagerinti savo
aptarnavime arba komunikacijoje. Vélgi, tai priklauso nuo verslo
tematikos ir informacija, kuria dalinates.

S8.

Kaip reaguojate, kai isgirstate kq nors kalbant netiesq. Kai tikrai
atpazjstate melavimg. Kada paskutinj kartg su tuo susidurete ir kokia

tai buvo situacija? Tai taip pat gali biti tiek asmeniné istorija, tiek
susijusi su veikla. Paklauskite savo sekeéjy, kaip jie reaguoja, kai mato
kg nors meluojant.

S9.

Istorija, kai klientas pakeité savo nuomone. Galbit dalis sekéjy
abejoja dél jsigijimo Jusy prekiy/ paslaugy. Papasakokite istorijq,
kaip Zmogus, kuris buvo didziausias skeptikas tapo istikimiausiu Jisy
pirkeju. Tai tikrai privers juos apsigalvoti!



S10.

Padarykite balsavimgq: , Kur i§leistuméte 1000 Eur (arba bet kurig
kitg sumq), jei tam buty duota viena diena ir negalétuméte
pasilikti rytdienai?”. Galite daryti atvirg klausimg, arba pasiulyti

variantus. Sis storis tikrai néra tik jtraukimas j komunikacijg, pagal
ji JUs galésite susidaryti dar detalesnj savo auditorijos veidqg: kur
Zmonés linke leisti pinigus, kas yra jy prioritetas ir pan. Véliau
pagal tai galésite kurti tolimesné komunikacijg, pasinaudodami
Sia turima informacija

STI.

1.Kas Jus labiausiai erzina kituose? Isskirkite tg neigiamg savybe,
kurios tikrai netoleruojate ir tuo paciu duokite suprasti, kad pats
tikrai jos neturite. Galite to paties paklausti ir savo sekejy.

S12.

Mano tobulos atostogos buty: pafantazuokite ir papasakokite, kaip
atostogautumete, jei galétumete sau leisti viskg... Ir Zinomg - finale
tg patj klausimg vzduokite savo sekéjams.

S13.

Rytas, kai supratau, kad kazkas turi pasikeisti, kad pasikeisti turiv as
pats. Kokig savo savybe noréjote pakeisti ir Jums pavyko? Bitinas
sékmés pavyzdys. Kodeél? Juk nuo Siol esate ne tik verslas, bet ir tas,
kurivo seka kiti, todel leiskite suprasti, kad esate pakankamai
stiprus keistis pats.



Sl4.

Viety, kurias rekomenduociau aplankyti sgrasas. Atrodo

paprastas story, bet tai gali buti ne butinai laisvalaikio vietos.
Tai gali buti tam tikros rusie parduotuves, restoranai ir pan.

S1S.

3 dalykai, kurie Jums padeda stresinese situacijose suvaldyti
emocijas. Neturite tokiy? Ne béda - Google pilnas informacijos. Ir
nors atrodo, kad kiekvienas ten galéty susirasti informacijg, bet
iSgirsta i$ Zmogaus, kurj jau sekéjai priprate sekti, ta informacija
skamba daug patikimiau. Bukite tas, kuris jkvepial

S16.

Pasidalinkite tiesiog Sios dienos emocija: nesvarbu koks dabar mety
laikas ar savaitées diena. Kartais toks paprastas parodymas savo

dienos ir nesuvaidinta emocija bina jtraukia daug labiau, nes joje

nebina jokio pardavimo ar noro kazkq jrodyti. Zinoma, jei darysite

tai kasdien — taps nuobodu, jei nesate super zvaigzdeé - tuo tikrai
nepikinaudziaukite.

S17.

Paklauskite savo sekeéjy: ,jei reikty susieti mane su viena spalva,
kokia ji boty?”, “o jei su vaisiumi?” ,O su muzika?” Ir pan. Tai leis
Jums pamatyti save sekejy akimis ir kartu pazaisti smagy zaidimg.



S18.

papasakosite, kaip Jums sekasi ir motyvuosite kitus, jsitraukimas
Siomis dienomis j JUsy storus tikrai turety padideti.

SI19.

Kaip jsivaizduojate savo verslg po... 10 mety. Pasidalinkite savo
ilgalaike vizija. Ne tuo, kaip uzdirbsite ir kiek uzdirbti planuojate,
bet kq tikités pakeisti kity gyvenime. Cia jau kalba eina apie
tvarumgq ir tai, kg duodate pasauliui. O jei dar neturite tokios vizijos
- dabar pats laikas jg susikurti. Ir &ia jau kalba eina ne tik apie
komunikacijg — tokios vizijos turéjimas tikrai pades Jums pasiekti
savo ilgalaikiy tiksly.

S20.

Kaip pasikeite Jusy penktadieniai, kai pradejote savo verslg? O
pirmadieniai? Ar skatinate kitus taip pat dirbti sau? Tai motyvacinis
ir jkvepiantis postas. Zinoma, naudingiausias tinklinio marketingo
atstovams, bet tikrai gali boti tinkamai panaudojamas ir kitiems.

S.21.

Ar lengvai priimate sprendimus? Kokj sprendimg Jums priimti buvo
sunkiausia ir kodel? Paklauskite to paties savo sekejy?

S22.

Kas esate — labiau miesto, ar gamtos vaikas? Kur negalétuméte

gyventi ir be ko? Leiskite sau pafantazuoti, o tuo paciu ir sukurkite
anketas su variantais savo sekéjams. Jiems taip pat bus jdomu
pasidalinti savo nuomone ir pojiciais.




S23

Ar esate reiklus sau? O kitiems ? Koks vadovas esate, arba
bituméte (jei turétuméte darbuotojy). Kas Jums svarbiausia

atliekant pareigas? Kokius kity darbuotojy bruozus labiausiai
vertinate? Sis toris padés atskleisti Jus i§ karto per dvi prizmes:
asmenine ir verslo. Ir tai yra gerai, nes leis dar labiau Jus pazinti ir
sekti Jumis, kaip lyderiv;

S24.

Pasijuokite i$ saves: jkelkite nenusisekusj storj, kelis kartus bandymg
perfilmuoti, vietq kai ,susimaunate”. Gebéjimas juoktis i§ saves ir
nebijojimas pasirodyti pazeidziamam - tai jau labai stipraus lyderio
pozymis. O juk JUs toks ir esate, ar ne?

S25.

Atsidékokite savo sekéjams uz paramg, palaikymg, buvimqg kartu ir
kg nors padovanokite. Ne, tie visi konkursai netinka, kur vienas
kazkg laimi, o visi stengiasi iSpildyti sqlygas. Nenusipiginkite iki tiek,
nes Sis metodas jau ne tik neskaniai kvepia, bet ir visiskai

nebeveikia.

Dovanokite kazkg visiems: nuolaidos kodg, atmintine, Pdf knygq ir
pan. Be jokiy papidomy salygy, tiesiog visiems, kiurie pastebés Jusy
story ir norés tuo pasinaudoti. Nepamirskite, kad jie jaus
dekingumg, o dekingumas viena stipriausiy emocijy, skatinanciy
kada nors vis tiek atsidekoti, kad nesiliktum skolingas. ir tas
atsidekojimas dazniausiai virsta pirkimu.

© Visos teises saugomos. Kopijuoti informacijg, dalintis ar
kitaip viesinti be autoriaus sutikimo grieztai draudziama.



